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□记者 徐启峰 刘俊涛 文/图

天南地北的各色果蔬， 琳琅满目的本地
农副产品 ，还有诱人的价格 、火爆的抽奖活
动……10 月 26 日， 川汇区农产品批发市场
（简称川农市场）盛大开业，吸引了上千名市民
前来赶集，浓浓烟火气，升腾城之北。

“新鲜到货的海南火龙果，10 元 6 个。 ”
“山东烟台大苹果，清脆多汁，批发价 2.5

元/斤。 ”
“陕西板栗红薯，软糯甘甜，味如板栗，1.6

元/斤。 ”
市场里，各商家纷纷推出优质的产品和优

惠的价格，不求赚钱，只求开市大吉，营造一波
声势。

妆容精致的牛信信从冷库里搬出一箱箱

苹果，大方地招呼着往来客人：“大家尝一尝，
正宗烟台苹果，不甜不要钱。 ”

牛信信是周口人，在广东东莞卖水果已有
10 多年，如今回家创业，虽然辛苦，却依然保
持着优雅的气质， 成为市场里一道靓丽的风
景线。

来自淮阳曹河的王邦营娴熟运刀，飞快地
切割着生熟牛羊肉，生意火爆。 “咱家牛羊肉，
主打新鲜，足斤足两，童叟无欺，吃过了保你
还会再来。”王邦营摞起一块羊肉到电子秤上，
“给您个优惠价，66 元，祝您吉祥如意。 ”

许多市民围在临时搭建的舞台前，等候抽
奖。 川农市场运营方开业大酬宾，推出六重优
惠活动，为宣传造势，为商户赋能。 抽奖券、鸡
蛋券、返奖券、现金券、捕鱼券……券券有惊
喜；电动三轮车、热水器、保温杯、雨伞……礼
礼皆心意。

李阿姨逛了一圈市场， 收获满满———洋

葱、芹菜、火龙果、蜜桔、熟牛肉，还有抽奖得到
的一把雨伞、一尾活鱼。 她笑呵呵地说道：“市
场货品全，价格也公道。以后我会经常来逛逛，
这里离家很近、很方便。 ”兰兰果业的老板娘
范恒兰十分忙碌，店里的水果卖得很好，尤其
是柚子和火龙果。 “市场很给力，推出了多项
优惠活动， 许多顾客拿着消费券到我店里消
费。 在这里做生意，我很有信心。 ”

川农市场负责人介绍， 川农市场是川汇区
着力打造的大型农贸市场，位于汇丰路东段，占
地面积 4万多平方米， 规划建筑面积 7.3 万平
方米，已建成交易平台 4栋，建筑面积约 3.2 万
平方米，在中心城区所有农贸市场里，体量排名
第二。目前市场商铺出租率达 97%，剩余几个铺
位正在洽谈中，满员运营，指日可待。 “川农市场
解决了城市北区没有大型农贸市场的问题，我
们将努力把市场运营好， 把城市浓浓的烟火气
留在这里。 ”该负责人满怀信心地说。

据了解，川农市场开业典礼将一直延续到
11 月 24 日，在此期间，市场运营方还将陆续
推出多种优惠活动。

在这里体验浓浓城市烟火气
———川汇区农产品批发市场开业侧记

□记者 张猛 孙靖

20 年前，刘红涛背着行囊离开家乡，奔向大都市；20
年后，他在家乡创办的箱包企业已初具规模。 如今，他依
旧满怀热情，在乡村大地上以箱包为笔，擘画乡村致富的
壮丽画卷。

1980 年 8 月， 刘红涛出生于西华县清河驿乡刘庄村
的一户农民家中，有一个姐姐和一个妹妹，他是家里唯一
的男孩，父母把他视若珍宝，但绝不溺爱，反而要求得更
加严格。

刘红涛的父亲是个头脑灵活的人， 做过各种生意，
开过小卖部、卖过蔬菜、煮过卤肉。 刘红涛从父亲身上
学到了不少“生意经”，这也为他以后创业埋下了种子。
从小学到初中，从高中到大学，刘红涛的学习成绩一直
很好。 在上学期间，他酷爱英语，加上自幼就有经商的
意识，高考他便报了西安科技大学的国际贸易专业，想
着将来有一天把生意做到国外去。 在大学期间，刘红涛
卖过花、卖过电话卡，这些经历让他对经商有了进一步
的认识。

2004 年，刘红涛从西安科技大学毕业后，在河南双汇
集团西北分公司工作了两年。 公司军事化的管理让他得
到了很大的锻炼，为今后的成长奠定了坚实的基础。可一
直想经商的他又怎能满足现状。为了自己的经商梦，为了
自己的创业梦，2006 年 6 月，刘红涛从双汇集团西北分公
司辞职，只身一人前往浙江沿海地区，开始了自己的淘金
生涯。 “当时穷困潦倒的时候，兜里只剩 1 元钱，还睡过车
站里的长椅。 ”但刘红涛始终相信，他一定会出人头地。最
后的 1 元钱让他又坚持了 3 天。 之后， 他到一家鞋厂工
作，但不久后这个鞋厂倒闭了。

随后，刘红涛只身来到宁波，在一家箱包公司工作。
在公司，他埋头苦干，这也为他以后成为“箱包大佬”奠定
了基础。

“我在箱包公司是负责外贸业务，后来又去了车间，
期间还在仓库干过，基本上公司的岗位我都干了一遍。 ”
刘红涛非常感激他在这家箱包公司的经历， 这让他对箱
包的选料、加工、包装、销售等环节有了清晰的认识。

2011 年， 刘红涛创立了东阳市伟达利包业有限公
司，从创业之初的几个人，发展到几十人，到后来的几百
人，他的事业越来越大、越来越好。 在发展的过程中，他
也经历了风风雨雨，也经历了艰难困苦，但更多的是成功
的喜悦。

“在外成功，终归是自己一个人的成功。 ”刘红涛是农
村人，事业有成的他时刻牵挂着家乡的发展，时刻牵挂着
家乡的父老乡亲，时刻想着能有机会为家乡做点事。

2017 年 9 月，刘红涛回到家乡创业。 他要为家乡的
经济发展和乡村振兴作贡献。 在清河驿乡党委、乡政府
的支持下， 刘红涛在家乡成立了河南锦晨箱包有限公
司。 他在原有扶贫车间的基础上，扩大了车间规模，增加
了产品种类，打开了销售市场，生产的背包、书包、购物
袋、冰包、礼品包等 20 多种箱包，出口欧美、日、韩、东南
亚等 30 多个国家和地区。 目前该公司有工人 100 余人，
年产值超 2000 万元， 带动 20 余名困难户就近就业、脱
贫致富。

“公司给那些不能来上班的人员安排一些能够带回家
做的手工活，灵活的工作方式方便了大家，让员工们既学
到了技术，又增加了收入。 ”刘红涛介绍说。

刘红涛凭借着坚韧不拔的毅力和勇于拼搏的精神，
一次次克服困难，在逆境中崛起，用自己的实际行动诠释
着青春的意义。 他相信，那个装满希望的箱包，将带着乡
亲们的梦想走向更广阔的世界。

刘红涛：用箱包“装满”乡村致富梦

川汇区农产品批发市场人如潮涌。

蔬菜批发区一角。


