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33视点

听，是梦想生长的声音
———周口青网科技园创业故事汇

□记者 李辽 郭坤 文/图

（上接 2 版）

2018 年，胡新成立周口莲菜网络
科技有限公司，通过数字平台为自己
心中的餐饮供应链条赋能，在周口为
众多品牌餐饮企业搭建了一站式数

字化供应平台。 在这个供应平台上，
胡新还采取迟到减免费用 、 缺一赔
十 、无条件换货等 “自杀式 ”服务举
措，一举解决了众多餐饮企业在采购
领域的痛点和难点。

在胡新看来，商人在传统经济时
代，因用户、市场需求的变化而不断
转变身份 ， 经历了从坐商 （坐等买
卖）、行商（上门销售）到品牌商（代理
品牌）、服务商（提供全周期服务 ）的
几个阶段。 而进入数字经济时代，服
务商要及时向平台商 （数字赋能渠
道）转变。

市场用需求验证了胡新的观点：
2018 年年底，周口莲菜网销售额突破
4000 万元；2019 年年底， 销售额突破
6000 万元。

不谋全局者，不足谋一域。 数字
平台始终只是工具，全周期服务也不
过是锦上添花之举，立足市场要想长
盛不衰的关键还在于产品———用户

需要的产品。 从商近 20 年，胡新一直
在销售领域和市场、 和用户打交道，
深谙用户需求。 莲菜网收获市场、赢
得口碑后，胡新开始把目光投向上游
生产环节，谋划打造食品生产、销售、
配送、仓储产业闭环链条，“建设三产
融合绿色食品产业园 ， 打造中央厨
房， 根据销售平台获取的用户需求，
进行订单式生产，精准为用户制作所
需要的标准化食材。 ”

目前，力争“上游”的三产融合绿
色食品产业孵化园项目正在胡新的

努力下一步步推进。
除此之外，他还在反复琢磨着新

冠肺炎疫情带给他的启示，“2020 年
年初的新冠肺炎疫情，也波及了供应
餐饮企业的莲菜网。 但风险之下也孕
育着商机，周口封控期间 ，我们的家
庭用户在一周内激增 10 万户。 ”胡新
说，“解封后，这些家庭用户迅速在平
台沉寂。 说明家庭用户对于食材尤其
是家庭每天必需的生鲜果蔬，更注重
挑选时的参与感和体验感。 ”

“这两年新冠肺炎疫情反复出
现，防控进入常态化。 试想，能不能在
社区建设 24 小时保鲜蔬果平价便利
店， 依靠我们强大的采购、 生产、销
售、配送等平台供应链优势 ，既能在
疫情防控期间确保生活必需品直抵

社区，又能减少采买过程中的人员接
触，还能满足家庭用户的挑选习惯？ ”

对于市场，胡新一直在思索……

崔亦秡：让梦想落地

“长大了你想干什么？ ”几乎每一
个 80 后都面对过这个问题， 崔亦■
也不例外。

“我想画漫画。 ”在 20 世纪 90 年
代的周口项城，崔亦■的这个回答让
不少人大跌眼镜，甚至被定义为玩物

丧志、不务正业。
尽管《灌篮高手》《足球小子》《七

龙珠》《幽游白书》《乱马 1/2》《圣斗士
星矢》等漫画在当时的小学、初中、高
中拥有大量拥趸，不少人还尝试着临
摹，但又有多少人会想着长大后把画
漫画当成职业？

这个日后被称为二次元的世界

距离当时的周口太远了……
虽然没人支持崔亦■的这个想

法，但见过他画画的人却不得不承认
“他画得不错”。 这就够了，崔亦■把
这个夸奖当成动力， 不抛弃爱好，不
放弃梦想，一步步从小时候作业本的
边边角角画到了现在的腾讯动漫、爱
奇艺动漫、快看漫画 、微博漫画等主
流网络动漫平台。

如今的崔亦■不仅是一位漫画

家，还成为国内知名动漫公司———天

津大行道动漫文化发展有限公司的

合作伙伴：大行道郑州 、周口漫画工
作室负责人。 除了组织创作之外，他
培养了不少动漫人才。

把兴趣爱好做成自己的事业 ，2
月 15 日， 崔亦■面对记者回忆过往
时，语气中都透着幸福。

实现梦想的关键，在走出校门之
后的选择。 2008 年，21 岁的崔亦■从
郑州轻工业学院多媒体设计专业毕

业。 一门心思要画漫画的他开始在全
国寻找漫画公司。 彼时，国漫缺乏成
熟的市场，漫画公司少之又少 ，崔亦
■的机会很少。

幸运的是，长春一家韩国人创办
的漫画公司向崔亦■发出了邀请。 没
有犹豫，他只身北上 1700 公里。

那家漫画公司要求先学习培训，
最长 3 个月的学习期，达到要求参与
创作，达不到要求自动走人。 天赋加
上一直以来的坚持， 让崔亦■在 20
多天之后顺利“转正”，并担任漫画创
作过程中最重要的主笔（起稿）一职。

“很多人理解的漫画 ，是一个人
独立创作完成。 但是在漫画公司，为
了更大效率地产出，会把创作过程分
解为剧本、分镜、起稿、描线、上色、后
期等步骤 ， 不同的人负责不同的步
骤，类似流水线式的生产 ，这是商业
漫画的特点。 ”崔亦■介绍，起稿之所
以关键，是因为要立人设 ，要把对漫
画人物的文字描述精准转化为画面，
且能让读者看出此人物的专属特点。

这对起稿的漫画技艺要求极高，
眼角是上挑还是下拉，嘴巴是樱桃小
嘴还是血盆大口，身材是臃肿还是纤
细……不同的画法决定了人物的形
象、性格、情绪等等，也直接决定了人
物甚至整部漫画在读者中的接受程

度。
崔亦■说，漫画是艺术和技术的

结合，艺术通过技术表达，没有技术，
艺术就是空中楼阁 。 在商业漫画公
司，作为一个刚入行者 ，他很清楚自
己首先需要提升的是技术 ，“漫画技
术类似于‘卖油翁’的技术，也需要不
停地画、不停地练 ，最后量变产生质
变，达到‘无他，唯手熟尔’的境界。 ”

画不同的眼、嘴、脸、耳朵、手指、

关节……崔亦■不停地画，正常使用
寿命一个月的常用漫画笔 （G 笔）的
笔尖，他一周能用掉一个。

技术不断提升的同时，思家情绪
也在蔓延。 1700 公里，每一次辗转这
个距离，都让崔亦■心想 ，离家近一
点该多好。

2011 年，了解了北京动漫市场的
情况后，崔亦■果断离开长春应聘入
京。

2014 年，看到国家对动漫产业不
断加大政策扶持力度，互联网对动漫
原创作品也日益青睐，积累了丰富漫
画创作经验的崔亦■毅然返回郑州，
自主创业，成立了自己的漫画创作工
作室。

离家近，从事的又是自己喜欢的
漫画创作， 崔亦■全身心投入其中，
短短 1 年时间，他的工作室就在漫画
行业声名鹊起。

2015 年，国内知名动漫公司天津
大行道向他发出合作橄榄枝。 “大行
道海量的资源不仅对我有帮助，也必
将加速推动中原地区动漫市场成熟

完善。 ”崔亦■说，双方一拍即合，郑
州大行道漫画工作室于当年成立。

很快， 崔亦■便在大行道和爱奇
艺联合出品的 《春秋封神》 中担任主
笔。 “任务也是分解了的，我画了有十
几话（十几集）。 ”崔亦■介绍，作品一
面世就受到了市场青睐，如今《春秋封
神》品牌运营已经从小说、漫画，扩展
到动画、真人影视、手游等多个领域。

背靠大行道，崔亦■在参与更多
知名动漫 IP 创作的同时，也为郑州培
养了不少漫画人才。 “工作室现在有
三四十人，其中十几个是我手把手教
出来的。 ”崔亦■说。

在工作室各项业务不再需要亲

力亲为后，崔亦■便萌生了回家乡成
立工作室的念头。 “在外多年，每次回
家都能感觉到周口和动漫界的距离。
周口有不少爱好者，也有不少有天赋
的人，但他们缺少成长的土壤 ，缺少
领路人。 ”有感于自己的成长经历，崔
亦■想当周口动漫行业的领路人。

2021 年 3 月，待各方面条件成熟
后，崔亦■在青网科技园成立周口大
行道漫画工作室，并很快与周口师范
学院展开合作，成为该学院动漫专业
学生的实习基地。 “我去学校给学生
讲课，不仅讲绘画技巧 ，还讲动漫市
场的变化和趋势，让他们了解这个行
业，以适应这个行业。 学生毕业后，可
以到我们工作室边学习边参与创作，
这要比走出去从事这个行业的门槛

低得多。 我想让他们知道，画漫画可
以成为谋生的手段，而且门槛并没有
想象中那么高。 这样一来，慢慢地，周
口做动漫的人就会越来越多。 ”崔亦
■始终认为 ，漫画是艺术 ，但艺术与
市场并不矛盾，追求艺术并不等于要
超然物外。

通过努力立足动漫界，并将自己
爱好的事业发展得风生水起，如今的
崔亦■有了更多自我选择的自由，他
说，周口大行道人才培养 、漫画创作
两项业务步入正轨后，他将减少对两
个工作室的管理， 把时间还给自己，
去画想画的，去追求自己心中的漫画
艺术。

壬寅年初的周口，凛冽寒冬已经
远去，春的脚步轻盈到来。 元宵节那
晚，青网科技园内 ，灯光摇曳下人影
绰绰的画面 ，生动诠释着 “人勤春来
早，奋进正当时”。

创业是一道门，门里门外有很多
人。 有人奔着财富自由，有人为了实
现梦想，有人想通过自己的能力为社
会做出贡献……然而 ， 心怀梦想者
众，真正践行者寡。

创业需要行动，创业需要坚持，康
俊红、胡新 、崔亦■三人的故事正是
青网科技园乃至周口市众多创业者

奋斗的缩影。 “我不怕失败，怕的是没
方向。 慢慢来，总能走出自己的路。 ”
正是坚持创业者一往无前的心声。

数字经济引发新一轮市场变革，
同时也给创业者提供了前所未有的

机会。 抓住机遇，坚持努力，剩下的交
给时间。 只要前行，总能听见梦想生
长的美妙声音。 ②11


